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RESUMEN PROFESIONAL

Profesional Senior en Pricing Strategy y Revenue Analytics con 4+ afios impulsando decisiones comerciales mediante
pricing, revenue management, analisis de demanda y rentabilidad. Experiencia desarrollando modelos de pricing,
elasticidad, mix comercial, performance por canal y dashboards ejecutivos para apoyar la definicidn de precios, margenes
y crecimiento rentable. Adopcidn activa de herramientas de IA Generativa (Claude, ChatGPT, Gemini, NotebookLM) para
acelerar analisis documental, automatizacién de reporteria, generacién de insights y workflows estratégicos. Manejo
avanzado de SQL, Power Bl y Python para integracién multifuente y data governance. Trayectoria en retail, turismo y
telecomunicaciones, con impacto medible en eficiencia, ventas y revenue (-60% tiempo de analisis, +25% ventas digitales,
EUR 2M anuales). Foco en estrategia comercial, ejecucidn analitica, escalabilidad y uso de IA como multiplicador de
productividad.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Consultor Comercial y Analista de Datos | SKINAUTICA
Las Condes, Chile | Enero 2025 — Febrero 2026

e Automatizacién de reporteria ejecutiva con SQL, Python y Power BI, reduciendo tiempos de andlisis en 60%.

* Integracion de datos entre Bsale (ERP), Shopify y AnyMarket, mejorando consistencia y trazabilidad.

e Desarrollo de dashboards ejecutivos (sell-in/out, margen, rotacion, stock y disponibilidad).

¢ Implementacidn de gobernanza comercial de datos y generacion de insights de pricing y demanda.

® Incorporacion de IA Generativa (Claude, ChatGPT) en flujos de analisis y documentacion, acelerando research,
generacion de queries SQL y produccidn de reporteria ejecutiva.

Revenue Management Analyst | COCHA TRAVEL
Las Condes, Chile | Febrero 2024 — Diciembre 2024

e Desarrollo de modelos de pricing y demanda (elasticidad, rentabilidad por producto).
e Creacion de dashboards en Power Bl para performance comercial, demanda y forecast.
e Estandarizacion de reporteria de revenue con SQL y B, habilitando andlisis de crecimiento.

e Participacidén en implementacion de NDC para pricing dinamico, optimizando oferta y competitividad.
Analista Senior de Operaciones | TELEFONICA / Movistar
Providencia, Chile | Junio 2022 — Enero 2024

e Lideré iniciativas transversales para reducir bad debt aproximadamente 20% en terminales.
¢ Implementé programa Trustonic en coordinacion con Tl y Legal, con impacto anual aproximado de EUR 2M.

e Desarrollé analitica para retencion, churn y deteccion de fugas de revenue.



HABILIDADES

Al for Business y Productividad: Uso aplicado de Claude (Pro/Max), ChatGPT, Gemini y NotebookLM para analisis
documental, research estratégico, generacion de propuestas y aceleracion de workflows analiticos. Dominio de
frameworks de orquestacion con agentes (Claude Code), prompt engineering aplicado a casos de negocio y
automatizaciones de flujos.

Data y Business Intelligence: SQL avanzado (SQL Server, Oracle), Power Bl (DAX, modelamiento), Python
(automatizacidén y analisis), Excel avanzado, ETL e integracion multifuente (Bsale, Shopify, Walmart Marketplace,
AnyMarket).

Business y Commercial Analytics: KPIs comerciales, pricing y revenue management, analisis de rentabilidad por
producto y canal, forecasting, andlisis de demanda, optimizacién de mix comercial y e-commerce analytics.

Data Governance y Data Quality: Definicion de reglas de negocio, linaje de datos, control de calidad, consistencia entre
multiples fuentes, automatizacién de consultas y estructuracion de modelos de datos.

Idiomas: Espaiol nativo. Inglés avanzado.
EDUCACION

Ingeniero Civil Industrial — Mencién en Finanzas
Universidad de los Andes | Santiago, Chile | 2014 — 2021

e Estudios aplicados en desarrollo web.

e Minor en Liderazgo y Coaching.

LOGROS CLAVE

e +25% crecimiento en ventas digitales tras corregir integracion de marketplaces (AnyMarket).

e -60% reduccion del tiempo de analisis mediante automatizacién de reporteria con SQL, Python y Power Bl,
complementada con uso de |A Generativa.

e Implementacion de NDC para pricing dindmico, optimizando oferta y competitividad.

e -20% reduccion de incobrables en terminales mediante iniciativas de control operativo (Movistar).

¢ Implementacion de Trustonic, generando impacto anual aproximado de EUR 2M.

¢ Integracion de ERP y marketplaces (Bsale, Shopify, Walmart, AnyMarket) mejorando consistencia y calidad de
datos.

e Adopcion temprana de IA Generativa como herramienta de productividad personal y profesional, integrando
workflows de analisis, research y comunicacién ejecutiva.



